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20062006年年66月期中間決算の概況月期中間決算の概況

売上高計画＝2,000百万円

⇒　計画比142％、前年同期比349％

　　経常利益計画＝182百万円

　　　⇒　計画比126％、前年同期比194％

　　当期純利益計画＝108百万円

　　　⇒　計画比124％、前年同期比194％

売上高　2,848百万円売上高　2,848百万円

経常利益　228百万円経常利益　228百万円

中間（当期）純利益　133百万円中間（当期）純利益　133百万円
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20062006年年66月期上期のトピックス月期上期のトピックス

　①オンライン発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮの販売開始

　　2005年10月～：サークルＫサンクスにて販売開始

◆新たなサービス（次項以下『ＰＩＮオンライン販売』と総称）の開始

　②ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮのオンライン発行システムのＡＳＰ提供開始

　③95bus.com　サービス開始

　　 2005年12月～：空港バスのチケットを携帯電話で購入、乗車できるサービスを開始

◆データセンター機能の強化・充実のためにサーバー設備増強

　　　新サービスに加え、大型ｅコマースにも対応できるデータセンター構築推進

　　　　 ⇒過去最大の設備投資を実施
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20062006年年66月期中間決算実績（要約損益計算書）月期中間決算実績（要約損益計算書）

単位：百万円

売 上 高 816 2,848 348% 1,746

売上総利益 342 437 128% 722

営 業 利 益 137 220 161% 309

経 常 利 益 118 228 194% 296

当期純利益 68 133 193% 185

05/6期05/6期中間 06/6期中間 前年同期比

※百万円未満の端数は切捨てております
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20062006年年66月期中間決算におけるｻｰﾋﾞｽ別売上高と売上総利益月期中間決算におけるｻｰﾋﾞｽ別売上高と売上総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

ビリングサービス 803 335 915 390 114% 116% 1,718 708

Ｅ-ビリング 344 159 401 211 117% 133% 794 363

ビリング 458 176 513 178 112% 101% 924 345

PINｵﾝﾗｲﾝ販売 -       -       1,924 45 -       -       -       -       

13 6 8 2 68% 37% 27 13

05/6期

システム開発関連
サービス

前年同期比05/6期中間 06/6期中間

単位：百万円

※百万円未満の端数は切捨てております
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サービス別売上高推移（過去５期間）サービス別売上高推移（過去５期間）
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581

781 816

2,848

126%

134%

105%

348%

（注）１．売上高に消費税は含まれておりません
　　　２．20期中間決算及び21期中間決算は会計監査人による中間決算監査を受けておりません

新規サービスの内訳

　PIN販売1,920百万円　
　　（2006年10月～）

　95bus 4百万円　　　　　
　　 （2006年12月～）

百万円

既存サービスは、
前年同期比114%
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サービス別売上総利益推移（過去５期間）サービス別売上総利益推移（過去５期間）
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51
73

136
160

211

51
26

11

6

2
45

0

100

200

300

400

500

02/6期中間 03/6期中間 04/6期中間 05/6期中間 06/6期中間

ビリング Ｅビリング ｼｽﾃﾑ開発関連サービス PINオンライン販売
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（注）１．20期中間決算及び21期中間決算は会計監査人による中間決算監査を受けておりません
　　　２．（　%）は売上総利益率を表しています
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営業営業//経常経常//当期純利益推移（過去５期間）当期純利益推移（過去５期間）
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営業利益 　125%
経常利益　 103%
当期純利益　104%

営業利益 　161%
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当期純利益　193%
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（注） 20期中間決算及び21期中間決算は会計監査人による中間決算監査を受けておりません
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収納代行における収納金取扱高の推移（過去５期間）収納代行における収納金取扱高の推移（過去５期間）
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財務情報（貸借対照表の２期比較）財務情報（貸借対照表の２期比較）

05/6期中間 06/6期中間 05/6期中間 06/6期中間

流動資産 4,392 5,923 流動負債 3,354 5,075

現金及び預金 4,119 5,198 買掛金 70 939

売掛金 183 667 収納代行預り金 3,126 3,883

その他流動資産 89 58 その他流動負債 157 252

固定負債 17 22

固定資産 525 970 退職金引当金 14 19

有形固定資産 384 569 その他固定負債 2 2

無形固定資産 121 163 負債の部合計 3,371 5,097

投資その他の資産 19 237 資本金 572 585

資本剰余金 548 561

利益剰余金 426 648

資本の部合計 1,546 1,796

資産の部合計 4,918 6,894 負債及び資本の部合計 4,918 6,894

（単位：百万円）

総資産：　40％（約20億円）増加

収納代行預り金の期末高：24％（756百万円）増加

設備投資による有形・無形固定資産の増加：44％（226百万円）増加

オンライン発行のﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮ販売により売掛金・買掛金が増加
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財務情報（キャッシュ・フローの２期比較）財務情報（キャッシュ・フローの２期比較）

（単位：百万円）

05/6期中間 06/6期中間

営業活動によるキャッシュフロー 718 1,729

投資活動によるキャッシュフロー △ 63 △ 278

財務活動によるキャッシャフロー 535 9

現金及び現金同等物の増加（減少）額 1,190 1,461

現金及び現金同等物の期首残高 2,919 3,727

現金及び現金同等物の期末残高 4,109 5,188

【参考】　収納代行預り金を現金預金から差し引いた場合のキャッシュ・フロー

（単位：百万円）

05/6期中間 06/6期中間

営業活動によるキャッシュフロー 78 683

投資活動によるキャッシュフロー △ 63 △ 278

財務活動によるキャッシャフロー 535 9

現金及び現金同等物の増加（減少）額 550 415

現金及び現金同等物の期首残高 432 889

現金及び現金同等物の期末残高 983 1,304
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事業概要について事業概要について
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事業構成について事業構成について

コンビニ収納代行サービス（ビリング）
　払込票による収納代行＆払込票・請求書の発行代行

コンビニ収納代行サービス（ビリング）
　払込票による収納代行＆払込票・請求書の発行代行

システムの受託開発、メンテナンス、保守管理等

ＰＩＮオンライン販売ＰＩＮオンライン販売

マルチペイメントサービス（Ｅ-ビリング）
　電子請求によるペーパーレス収納代行

マルチペイメントサービス（Ｅ-ビリング）
　電子請求によるペーパーレス収納代行

ﾋﾞﾘﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽﾋﾞﾘﾝｸﾞｻｰﾋﾞｽ
ケータイチケット（Ｅ-ビリング）
　２次元コードよる電子チケットを携帯電話へ配信

ケータイチケット（Ｅ-ビリング）
　２次元コードよる電子チケットを携帯電話へ配信

ＡＳＰサービス（Ｅ-ビリング）
　・代金決済、認証に係るプラットホームをＡＳＰにて提供

ＡＳＰサービス（Ｅ-ビリング）
　・代金決済、認証に係るプラットホームをＡＳＰにて提供

ｵﾝﾗｲﾝ発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用PINの販売
ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮの販売

ｵﾝﾗｲﾝ発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用PINの販売
ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮの販売ＮＥＷ

ケータイチケット（95bus）
・２次元コードｏｒフェリカよる電子チケットを携帯電話へ配信
・２次元コードとフェリカの双方に対応するﾘｰﾀﾞｰ・ﾗｲﾀｰも提供

ケータイチケット（95bus）
・２次元コードｏｒフェリカよる電子チケットを携帯電話へ配信
・２次元コードとフェリカの双方に対応するﾘｰﾀﾞｰ・ﾗｲﾀｰも提供

ＡＳＰサービス
ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮのｵﾝﾗｲﾝ発行ｼｽﾃﾑをＡＳＰにて提供

ＡＳＰサービス
ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮのｵﾝﾗｲﾝ発行ｼｽﾃﾑをＡＳＰにて提供

ｼｽﾃﾑ開発関連サービスｼｽﾃﾑ開発関連サービス
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サービス内容（ビジネスモデル）の変遷サービス内容（ビジネスモデル）の変遷

『紙』

コンビニ収納代行サービス

1997年～

・紙＝バーコード付払込票を使用
・コンビニ・郵便局で支払い

規模の大小を問わず事業者の
コンビニ決済を普及させる

↓
365日24時間いつでも
支払いが可能となる

コンビニ決済のパイオニア

『ケータイ』

2002年～

ケータイチケットサービス

・携帯電話へ電子チケットを配信
・“いつでも・どこでも”チケットの
　予約→購入（決済）が可能

2006年から新たな展開へ

95busビジネスモデルの拡大

ﾌﾟﾗｯﾄﾎｰﾑﾋﾞｼﾞﾈｽの新たな展開
ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用PINの
ｵﾝﾗｲﾝ発行システムの提供

『ペーパーレス』

2000年～

マルチペイメントサービス

・電子請求により請求書、払込票
　を省略（ペーパーレス決済）
・コンビニ設置のキオスク端末、
　ＡＴＭ、ﾈｯﾄﾊﾞﾝｷﾝｸﾞ等で支払い

決済のリアルタイム化を実現

ﾌﾟﾗｯﾄﾎｰﾑﾋﾞｼﾞﾈｽの展開

各種ﾍﾟｰﾊﾟｰﾚｽ決済ｽｷｰﾑの提供

特に乗物系チケットにおいては、
予約→決済がスピーディーに
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コンビニ収納代行サービスコンビニ収納代行サービス

「バーコード付払込票」を使い、コンビニや郵便局を支払窓口とする現金決済サービスです　　　　　　　
～1997年のサービス開始以降、数多くの事業者様にご利用いただき、非常に高い信頼性と評価を得ています～　

バーコード付払込票による収納代行（現金決済）バーコード付払込票による収納代行（現金決済） 請求書、バーコード付払込票の発行代行請求書、バーコード付払込票の発行代行

ウェルネットがサービスソフトウェアを無償提供

自社でバーコード付払込票の発行、収納（入金）情報
　の確認、入金消込みを簡単に行える

請求書発行代行と収納代行をパッケージ化

バーコード付払込票付請求書の印刷・封入・封緘・郵送　
　までを代行

全国で約40,000のコンビニチェーン店舗と、
郵便局・簡易郵便局（約25,000）で

お支払いが可能です。
〒
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　　マルチペイメントサービスマルチペイメントサービス

請求書や払込取扱票を使わず、電子請求を使ったペーパーレス＆リアルタイム決済サービス

サービスの基本的な仕組み

消費者

商品・サービスを
予約ｏｒ購入

支払予約番号
を受取る

⇒

支払予約番号を
①コンビニ端末・ＡＴＭ
②ネットバンキング画面
に入力
　　　↓
代金支払いを行う

①受領書等
②決済番号等
　を受取る

※受領書や決済番号
　などがチケット等と
　なる

・商品を受取る

・サービスの提供
　を受ける

インターネット決済

タッチパネル付POSレジ

ロッピー
ファミポート

コンビニ
ペイジー

都銀・地銀・日本郵政公社・信金・信組・労金・農協・漁協
において1,271の金融機関と提携（2006年1月末現在）

ＡＴＭ

インターネットバンクキング

電子マネー（Edy）

クレジットカード

インフラ網　～電子決済を含むペーパーレス決済では、国内最大級～

日本郵政公社（予定）

三井住友銀行（予定）
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ケータイチケットケータイチケット

いつも持ち歩いている携帯電話から、“いつでも・どこでも”チケットを購入することができるシステムが
“ケータイチケットサービス”です。　　　　　　　　　　　　　　　

ウェルネットのケータイチケットサービスの特徴

インターネット接続可能な全ての機種に対応（国内に約8,500万台普及）

二次元コードｏｒフェリカいずれでも生成配信可能

マルチペイメントサービスとの組合わせで「予約→決済→認証」のワンストップサービスを提供

マルチペイメントサービスを使って決済（支払）も“いつでも・どこでも”可能

二次元コードとフェリカの双方に対応したリーダー・ライターも提供

ＮＥＷ

導入・運用実績

エアライン搭乗券発行用二次元コード発行サービス

都市間高速バス乗車チケット（二次元コード）

空港バスチケット＝95bus.com（二次元コード、フェリカ）

音楽コンサート、各種イベントの入場券 　　　　　　　‘ｅｔｃ．
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ウェルネット 事業者
（サービス提供）

⑤プリペイド番号
（ＰＩＮ番号）配信

ＤＢ

①商品名が記載されて
いるバーコード付の紙
を持ってPOSレジへ

③収納情報

オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮの販売オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮの販売 ＮＥＷＮＥＷ

★2005年10月よりサークルＫサンクスにて『オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮ』
　　の販売を開始※他のＣＶＳに対してもシステムの導入を提案中

【現在取扱いコンテンツ】
携帯電話ﾌﾟﾘﾍﾟｲﾄﾞｶｰﾄﾞ：3種（KDDI、ﾎﾞｰﾀﾞﾌｫﾝ、ツーカー）
国際電話ﾌﾟﾘﾍﾟｲﾄﾞｶｰﾄﾞ：6種（NTTｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝｽﾞ、KDDI、日本テレコムなど）
電子マネー：24種（ｳｪﾌﾞマネー、ﾃﾞｼﾞﾀﾙﾁｪｯｸ、ガンホー、NHN Japan等発行の電子マネー）

②バーコードをスキャン
⇒　WELLNETへの通信開始

④自動受発注

購入者
⑥プリペイド番号
（ＰＩＮ番号）受領

⑦プリペイド番号（ＰＩＮ番号）にてデジタルコンテンツ購入
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ＡＳＰサービスＡＳＰサービス

代金決済及び認証サービスに係るプラットホームを

ＡＳＰ（ｱﾌﾟﾘｹｰｼｮﾝ･ｻｰﾋﾞｽ･ﾌﾟﾛﾊﾞｲﾀﾞ）にて提供するサービスです

【導入事例】

ＣＶＳ設置キオスク端末の情報処理システムのＡＳＰ提供

二次元コードの生成発行システムのＡＳＰ提供

請求・決済システムのＡＳＰ提供

ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮのオンライン発行システムのＡＳＰ提供　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　ｅｔｃ．
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ご利用実績ご利用実績（敬称略）（敬称略）

コンビニ収納代行（バーコード付払込票による収納）コンビニ収納代行（バーコード付払込票による収納）

カウネット、ＧＭＯインターネット、ｉ８７９（花キューピット） 、花王、シャープ、道新文化センター、セイコーエプソン、　三井倉庫、

ユニマットオフィスコ、伊藤園・・・・・その他多数

　　　　　　　　　

●航　　　　　　空・・・全日空（国内） 、日本航空（国内、国際）、北海道国際航空　　

●バ　　　　　　ス・・・京王電鉄、名鉄、近鉄、九州バス連合（西鉄中心とした9社連合）、中国ＪＲ、ＪＲ四国、ＪＲ東海他　　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　上記バス会社を含め合計116社、478路線が対象となっており、更に拡大中です（2006年1月末）

●その他通販等・・・セガ、シャープ、ｉ８７９（インターネット花キューピット）、ＪＡＬパック、全農、ＯＭＣ、エプソンダイレクト、　　　　　　　　
　　　　　　　　　　　　　三井ダイレクト、商船三井フェリー、ｿﾆｰﾐｭｰｼﾞｯｸｱｰﾃｨｽﾂ、フジテレビフラワーセンター他

マルチペイメント（キオスク端末・ＡＴＭを使った収納）マルチペイメント（キオスク端末・ＡＴＭを使った収納）

マルチペイメント（ネットバンキングによる電子決済）マルチペイメント（ネットバンキングによる電子決済）

　全日空（国内） 、商船三井フェリー、ｿﾆｰﾐｭｰｼﾞｯｸｱｰﾃｨｽﾂ、イーディーコントライブ、フジテレビフラワーセンター、　　　　　　　　　　　
　ＮＴＴマーケティングアクト他

ケータイチケットケータイチケット

●２次元コード・・・全日空（国内、国際）、日本航空（国内）、京王電鉄バス 、神姫バス、ネクスウェイ（リクルートから分社）ＭＯＯＮ他

●フェリカ・・・東京空港交通・名鉄バス等の95bus提携バス会社　　

オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮの販売オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮの販売

●販売提携コンビニ・・・サークルＫサンクス

●販売提携ベンダー・・・テレパーク、グレートインフォメーション株式会社(GIC)、ＮＨＮ Ｊａｐａｎ　　　
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収益構造収益構造

消費者

・コンビニ収納代行サービス
・マルチペイメントサービス

・ケータイチケットサービス
・ＡＳＰ（アプリケーション提供）

事業者

各種スキームの
提供

収納代行機関

・コンビニ
・郵便局
・銀行
（ＡＴＭ・ネットバンク）
　　　　　　　　　　など

契約

月毎に：ＡＳＰ運用料
利用毎の従量課金：
　　ケータイチケット発行料・認証料、データ処理料等

お金の流れ情報・データの流れ

収納金から以下の手数料を差引く
月毎に：月額基本料金、締め（精算）手数料
利用毎の従量課金：
　　収納代行手数料、発行代行手数料、データ処理料等

契約時：初期設定料金
スポット：受託開発費

※『ＰＩＮオンライン販売』の収益構造は上記の図から除いています



24

収入体系とスキームの特徴

★基本的な収入体系

契約時 　初期設定料

月毎に 　月額基本料、締め（精算）手数料、ＡＳＰ運用料等

従量課金 　収納代行手数料、発行代行手数料、ﾃﾞｰﾀ処理料、ｹｰﾀｲﾁｹｯﾄ認証料等

スポット 　受託開発収入

収入体系とスキームの特徴

販売 　オンライン発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮの販売収入

★スキームの基本的特徴

●スキームの自社企画とシステムの自社運営（365日24時間運用センターによるシステム監視）

●開発・運営費は、収納代行手数料等の従量課金により回収

スキームの自社企画とシステムの自社運用を行う理由
　①サービスレベルの保証　②セキュリティー対策　③コストのコントロール（ローコストオペレーション）
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今後の事業展開について今後の事業展開について
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今後の事業戦略のポイント今後の事業戦略のポイント

ケータイチケット（認証ビジネス）の新たなる展開ケータイチケット（認証ビジネス）の新たなる展開

オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮ販売の拡大オンライン発行によるデジタルコンテンツ用ＰＩＮ販売の拡大

事業拡大に向け経営基盤（社内インフラ）の拡充事業拡大に向け経営基盤（社内インフラ）の拡充
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ケータイチケットビジネスと普及台数の変遷

現在インターネット接続可能な携帯電話が
国内に8,500万台以上が普及

現在インターネット接続可能な携帯電話が
国内に8,500万台以上が普及

申込⇒決済⇒チケット配信を
“いつでもどこでも”携帯で

申込⇒決済⇒チケット配信を
“いつでもどこでも”携帯で

ケータイチケットビジネスを
当社のｅビジネスの新たな核に

ケータイチケットビジネスを
当社のｅビジネスの新たな核に

携帯電話契約数／ウェルネットのケータイチケットビジネス

5,000

5,500

6,000

6,500

7,000

7,500

8,000

8,500

9,000

9,500

10,000

2000 2001 2002 2003 2004 2005

2001年
ケータイチケット
スキーム開発開
始

2002年7月　　　　　　
　日本武道館13,000
人コンサート成功

2003年7月
JAL／JAS国内線　
ケータイチェックイン
開始

2004年12月　
ANA国内線ケータイ
チェックイン開始

2003年12月　ANA国際
線ケータイチェックイン開始
（e-airport実証実験）

2005年12月～　　　　　　
おサイフケータイ対応で　　
全ケータイ電話が守備範囲
に（ウェルネットのみ）
様々なカテゴリーで具体的
なサービス提供を開始

2004年5月　高速
バスケータイチケット
実証実験開始

万台

2005年12月　
95bus．Com
サービス開始

社団法人電気通信事業者協会
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具体的な取り組み①具体的な取り組み①

ケータイチケット／認証ビジネスの新たなる展開ケータイチケット／認証ビジネスの新たなる展開

　●空港バス（９５ｂｕｓ．ｃｏｍ）のサービス開始

　●新型リーダー・ライター（ＱＩＴ）の実用化

ＡＮＡ・ＪＡＬの顧客を対象にサービス開始
当初は羽田空港他一部の空港でスタート
　→全国の主要空港へ拡大展開予定　　　　

空港バス（９５ｂｕｓ．ｃｏｍ）において実用開始
すべての携帯電話に対応（２次元コード・Felica）

携帯チケットの
デファクトへ

◆空港バスに続く、新たなコンテンツの提案

　・乗物チケット（高速バスなど）　　　　　　　　　　　　　
　・スポーツ試合入場券　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　・各種イベント入場券　 ｅｔｃ．

◆チケット販売事業者とのコラボレーションの推進
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【参考】　空港バス（【参考】　空港バス（9595bus.combus.com））の仕組みの仕組み

航空会社

•代金決済完了後

•携帯電話チェックイン時

•トラベルサポートから

““9595bus.combus.com””
（（PCPC＆＆携帯）携帯）

決済決済

Step3Step3

バスチケット生成／ケータイへ配信バスチケット生成／ケータイへ配信

Step2Step2

95bus.com95bus.comにてにてチケット購入チケット購入

（時刻表掲示⇒空席予約⇒購入）（時刻表掲示⇒空席予約⇒購入）

　　　　決済
・クレジットカード
・ｲﾝﾀｰﾈｯﾄﾊﾞﾝｷﾝｸﾞ
・電子マネー（Edy）リ

エ
リ
エ

ア
フ
ィ

イ
ト
プ
ロ
グ
ラ
ム

ア
フ
ィ

イ
ト
プ
ロ
グ
ラ
ム

バスチケットを
生成・配信

２次元コード
ＦｅｌｉＣａ

Step4Step4

ケータイチケットで乗車ケータイチケットで乗車

Step5Step5

マイル付与マイル付与

お客様お客様

Step.1Step.1

航空券航空券手配手配

ピッ！
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具体的な取り組み②具体的な取り組み②

オンライン発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮ販売の拡大オンライン発行によるﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮ販売の拡大

●ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮのオンライン販売システムの　　　　　　
　　提供（ＡＳＰ）

05/10よりサークルＫサンクスにおいてシステム稼動（ネットプリカ）
他のＣＶＳに対してもシステムの導入を提案中

●オンライン発行ﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮﾃﾞｼﾞﾀﾙｺﾝﾃﾝﾂ用ＰＩＮの販売

2006/6期の販売予想　約66億円
当初の利益貢献は限定的　⇒　売上の伸びに比例して利益額も増大
仕入と販売が同時かつタイムリーであるため在庫リスクなし
他のＣＶＳにおいて取扱導入予定があり、売上・利益も更に拡大
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具体的な取り組み③具体的な取り組み③

事業拡大に向け経営基盤（社内インフラ）の拡充事業拡大に向け経営基盤（社内インフラ）の拡充

●積極的な設備投資（サーバー設備等の増強）　

データセンター機能のいっそうの強化・充実
サービスレベルの向上
大型ｅコマースへの対応可能

●開発スピードを重視　

アプリケーション開発は、スピード重視で社外へ外注比率を高める
社内では、システム構築と運営に特化

●営業体制・活動の強化

営業人員の増強と販促活動の強化
24時間運用センターの強化によるサービスフォロー体制の強化
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20062006年年66月期の業績予想月期の業績予想
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20062006年年66月期　サービス別の売上高・売上総利益予想月期　サービス別の売上高・売上総利益予想

単位：百万円

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

売上高
売上
総利益

ビリングサービス 1,718 708 915 390 903 344 1,818 735 106% 104%

Ｅ-ビリング 794 363 401 211 407 168 808 380 102% 105%

ビリング 924 345 513 178 496 176 1,009 354 109% 103%

PINｵﾝﾗｲﾝ販売 -        -        1,924 45 4,735 100    6,660 145 -        -        

27 13 8 2 12 2 21 5 78% 38%

1,746 722 2,848 437 5,651 447 8,500 885 487% 123%

下期計画

05年6月期

合　　　計

システム開発関連
サービス

前期比

（通期比較）通期計画

06年6月期

通期実績 上期実績

※百万円未満の端数は切捨てております
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20062006年年66月期業績予想の前提条件月期業績予想の前提条件

販売費及び一般管理費

187 169
202 205 217

106
196

201 207

283

0

100

200

300

400

500

600

02/6期 03/6期 04/6期 05/6期 06/6期

上期 下期

百万円

293

365
403

412

500

（見込）

54 65 40 61

265

231

73

38

80

94

0

100

200

300

400

02/6期 03/6期 04/6期 05/6期 06/6期

上期 下期

21
31

40 41 47
18

40

46 46

66

0

20

40

60

80

100

120

02/6期 03/6期 04/6期 05/6期 06/6期

上期 下期

減価償却

設備投資（システム投資）
百万円

百万円

39

72
86 85

285

138

78

141

※20期には本社社屋（建物・土地）の取得を含む

113

359

（見込）

（見込）

（注） 20期中間決算及び21期中間決算は会計監査人
　　　による中間決算監査を受けておりません
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20062006年年66月期　業績予想月期　業績予想

単位：百万円

05年6月期 06年6月期

実績 上期実績 下期計画 通期計画

 売上高 1,746 2,848 5,651 8,500 487%

 経常利益 296 228 171 400 135%

 当期純利益 185 133 105 238 129%

前期比

※百万円未満の端数は切捨てております
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お問い合わせ先お問い合わせ先

ウェルネット株式会社ウェルネット株式会社

情報開示担当役員　宮口情報開示担当役員　宮口

ＴＥＬＴＥＬ ０１１－８０９－３３０１０１１－８０９－３３０１

ＦＡＸ　０１１－８０９－３３０２ＦＡＸ　０１１－８０９－３３０２

ＵＲＬ　ＵＲＬ　http://www.wellhttp://www.well--net.jpnet.jp

ＥＥ--ｍａｉｌ　ｍａｉｌ　irir@well@well--net.net.jpjp


